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In einer Welt ohne Zinsen werden Goldsparpléne beliebt

Jeden Monat einen
festen Betrag sparen
und in Gold investieren.
Das ist die Idee von
Goldsparplidnen. Aber
lohnt sich das wirklich?

sibi. FRANKFURT, 27. Mai. Sparpline
erfreuen sich groBer Beliebtheit. Wenn
Sparer jeden Monat automatisch Geld zu-
ricklegen, kommt iiber lingere Zeitraume
einiges zusammen; die Automatisierung
diszipliniert. Es gibt diese Sparplane mit
fester Verzinsung oder auch als Wertpa-
piersparen—und in letzter Zeit immer hu-
figer auch als Goldsparplan. , Goldsparpli-
ne gibt es schon lange", sagt Katharina
Lawrence von der Verbraucherzentrale
Hessen. Als die Zinsen noch hdher waren,
hitten viele Sparer sie wohl nicht beson-
ders attraktiv gefunden. In der aktuellen
Niedrigzinsphase aber tauchten sie bei
Verbrauchern vermehrt auf.

Wenn es sowieso keine Zinsen aufs Er-
sparte gibt, dann kann man sein Geld
auch ins zinslose Gold investieren, so
kénnte die neue Logik dieser Investments
lauten. In der Vergangenheit war schliefi-
lich die mangelnde Rendite ein zentrales
Argument gegen Goldinvestments gewe-
sen. Schon immer hatte es hingegen Inves-
toren gegeben, die ihr Depot durch Gold
gepen schwere Krisen absichern wollten.
Manche hatten es auch als Inflations-
schutz betrachtet. Wieder andere zumin-
dest als ,Hedge*, als Ausgleich, wenn an-
dere Anlageobjekie wie Aktien und Anlei-
hen mal an Wert verlieren sollten.

Inletrter Zeit aber werden Goldsparpli-
ne in grofiem Stil auch als Standard-Spar-
produkte fir Kleinsparer beworben. Der
Kreis der Anbieter dabei ist sehr bunt*,
wie Lawrence sagt. Goldhandelsunterneh-
men sind ebenso darunter wie Banken
und Kapitalanlagegesellschaften, oft auch
in Kombination. Auch die Spanne der Pro-
dukte ist breit, sie reicht von

Bei vielen Goldsparplanen erwirbt der Sparer Anteile an kleinen Barren: Eine Fertigung in Wien.

legt. Die Bankkunden zahlen dabei Betri-
g von mindestens 25 Euro und erwerben
dafiir Anteile an Barren zu einer Unze
(31,1 Gramm), die speziell fiir die Volks-
banken hergestellt und mit einem VR*
~Logo versehen werden. Dieses Gold wer-
de in einer sogenannten Bruchteilsverwal-

tall versichert in cinem
. Beim ,Goldabonnement* konne der
Anleger auf Barren oder Krigerrand-Miin-
zen sparen; ersparte Sticke konnten ent-
weder ausgeliefert ader in einer Filiale ab-
seholt werden. Oft legten Goldfans nicht
nur fr sich so einen Sparplan an, berich-
tet das Unternehmen — sondern auch fiir

I vergangenen Jahr hat das Deutsche
ice Institut in Kiln mal fiir die

B tung mit in einem
mit bis hin gelagert, sagt Falko  Kinder und Enkelkinder.
zu Formen, bei denen physisches Gold ge-  Dichte, Dlrektur .Banken" bei Geiger
kauft, gelagert und auf Wunsch sogar aus- angespar-
geliefert wird. Auch dabei gibl es wiedeT  ter Barren sei auf Kundenwunsch jeder-

Varianten mit Kleinen oder groBen Gold-
barren oder verschiedenen Goldmiinzen.

Die Deutschen Bank etwa bietet iber ih-
ren Online-Broker Maxblue Sparpline an,
mit denen Anleger in Wertpapiere zu bor-
sengehandelen Rohstoffen_investieren,

ie den db Physical Gold ETC oder den
db Physical Gold Euro Hedged ETC. Auch
die Direktbank ING Deutschland bietet
zwei Fonds und einen ETF zum Thema
Gold an, die sparplanfahig sind.

Fiir die Volksbanken hat das Unterneh-
men Geiger Edelmetalle im sichsischen
Réitha das Produkt ,VR Goldsparen® aufge-

zeit mdglich. Die Volksbanken, die dieses
Pmduknerlnahen 1;@1 iiberwiegend in

Zmlschnfl -Focus Money" verst:hl:dene
Goldsparpline getestet. Besonders
schniten dabel das Sachwertedzpot des

e breiten Angebot wirbt

der Degussa Goldhandel. Das Unterneh-

men bietet drei Varianten auf vier Gold-

produkte an. Beim ,Goldsparen erwirbt
i Kilo-

aus
hmg ab, der Ede]matal]sparplan “on LOr
enburg, der Sparplan des Edelme-
alhandlers iloro fus Lelpe g sowie das
Edelmetalldepot_der Solii-Gruppe aus
den. Sie alle bekamen das Urteil

der Anleger
ren. Beim Wertlagersparen® l.rmna man
zwischen Barren zu einer Unze oder 100

hervorragend®. Der Degussa Goldhandel
kam immerhin auf ein ,Schr gut*

Gramm oder K wih-
in Sparziel erreicht, werde das je-
reilige Exemplar in ein persénliches Wert-
lger iberfiihrt. Dort befinde sich das Me-

Das Biallo, das kiirzlich
auch verschiedene Goldsparpliine unter-
sucht hat, kommt zu mehreren Ratschls-
gen: So sollten Verbraucher darauf achten,
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dass die nicht mehr als
drei Monate betrage, um sich nicht zu lan-
g zu binden. AuBerdem sollten Verbrau-
cher sich erkundigen, wie das Gold gesi-
chert und versichert sei, da ansonsten bei
Diebstahl oder Katastrophen ein Verlust
drohe, rit Biallo: Lassen Sie sich den Ver-
sicherungsnachweis vorlegen.

Ganz grundsétzlich warnt die Verbrau-
cherzentrale: Wer einen Goldsparplan ab-
schlieBien wolle, solle sich sehr genau mit
den Details beschiftigen. Entgegen land-
laufiger Vorurteile gelfe: , Gold ist keine si-
chere, sondern eine risikoreiche Anlage-
form®, s Law-

Foto Blasembery

me, dass bei einem Kauf iiber einen Spar-
plan haufig in Minibarren investiert wer-
de. Je Kleiner aber die Einheit i, desto
héher seien die Aufschlige. Gerade bei ei-
ner unsicheren oder etwas zufilligen Ren-
dite seien die Kosten einer Geldanlage ent-
scheidend - damit das unverzinste Vermo-
gen nicht von den Kosten aufgezehrt wird.

Welche Kosten entstiinden, sei oft gar
nicht soeinfach verstandlich, sagt Lawren-
ce. So sei beim Verkauf eines Sparplans
bisweilen neben dem auflegenden Institut
auch noch eine Vermittlungsgesellschaft
beteiligt, die sich ihrerseits durch einen
Vermittler vertreten lasse.

agt
rence. Gold werde mit dem Appell an Ge-
fihle und mit Bildern an-

Grundsitzlich Vorsicht sei zudem bei

gepriesen. Dagegen errechne sich die Ren-
dite der Sparpléne in der Regel aus der
Entwicklung des Goldpreises, spicle

der Werbung aber selten iiberhaupt eine
Rolle. ,Der Goldpreis unterlag in den ver-
gangenen 20 Jahren enormen Schwarkun-
g, sagt Lawence, Zusitzich habe der
Anleger oft ein Whru reil der
Goldpreisin Dollar notier et Hinu kom-

e Wi

w
aus dem Bekanntenkreis geboten, wie die
Verbraucherzentrale aus leidigen Erfah-
rungen in ihren Beratungsstellen wisse.
Andere Angebote seien transparenter auf-
sebaut, berichtet Lawrence: ,.Aber ob es
sich am Ende nach dem Bezahlen der Ver-
‘mittlungsebihr, der Lager- und Versiche-
rungskosten rentiert, ist eine Frage des
Goldpreises am Tag des Verkaufs.*




